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«Vi merker jo at flere og flere kunder snakker om Facebook og 
Google når vi møter de»   - Selger fra nisjeavis.
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Hva vi har lært fra C-ALT
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Many audits of the ecosystems are made; this is an average breakdown from a British study published in 2020 Lower fee means more effect to buyers and more money to publishers

«We get double the amount of ad 
impressions for the same budget as 
when we run campaigns in our 
current system»

- Two separate customers using 
different competing systems

The results: live campaigns deliver on average 25% more effect to advertisers and 25% more revenue to publishers, compared to leading competitors
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Selger konseptet seg selv?
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Hvordan står Fagpresse-avisene seg mot det kjøperne har fortalt oss
er viktig?
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Data: vite hvem man treffer.
God brukerkjennskap! Sykepleien vet 
at bare gjennom besøket så snakker vi om noen 
som antakelig jobber i helsevesenet).

Dekning: mulighet til å treffe "alle" innenfor et 
område, et tema og/eller på et gitt tidspunkt.

Enkelhet: bruke pengene på færrest mulig steder 
så raskt og enkelt som mulig, for å oppnå dekning på de 
rette brukerne.

Dekning og enkelhet en 
utfordring. Om jeg jobber for Nord Aqua 
(selger utstyr for undervannsinspeksjon til 
fiskerinæringen), hvor går jeg? 
- Tidsskriftet Kysten (Fagpressen)? 
- Oceanspace Media (ikke Fagpressen)?
- Amedia?

Hva vil min generasjons markedsførere gjøre?



Nå hele Norges befolkning!



Målet: skape løsninger som kan bevare
eksisterende kunder og tiltrekke seg nye kunder
- Direkteannonsører
- Mindre byråer (som i stor grad bruker Google og Facebook)
- Enkelte større byråer



Tre anbefalinger til vurdering
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Ett kontaktpunkt

Gjør det enkelt for kjøperne å finne ett
tilbud som sikrer dekning på tvers av 

bransjen.

Tenk stort

Du har konkurrenter utenfor 
Fagpressen; kan de gjøres til partnere 

for å skape noe større?

Selvbetjening

Selvbetjeningsverktøy kan enkelt 
installeres, og KAN ha effekt dersom 

man satser på det.





Hvem er dine konkurrenter i dag og i morgen? 



Vi har teknologi som støtter alt dette ☺

Takk! 
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